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El éxito en el
mundo digital
hoy dia es:

Bienvenidos al curso Meta Ads

n LF

Construir una marca
gue la gente recuerde

ATRAER Lead’s =
Clientes potenciales

Destacar aportando Atraer nuevas
valor (Value Added) audiencias o Publicos

= =

Construir y/o cultivar

relaciones con vision
de largo plazo



Dirigido
a
Emprendedores

Microempresarios
Profesionistas

Vendedores

Meta Ads

Contenido

. ¢Por qué es importante el actualizarse en Meta Ads?

. Como atraer Lead’s con Facebook, Instagram y WhatsApp?
:Como crear campanas eficientes?

Objetivos de las diferentes campanas

. Como crear un conjunto de anuncios que realmente funcione?
:Coémo crear un anuncio con imagen, carrusel o video?
Métodos de pago

Deducibilidad

. Presupuesto diario

10 Presupuesto total

11.Fecha de inicio de la campana

12.Fecha de finalizacion

13.Etc.
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Formacion:

Egresado de la UNAM Licenciatura  LAE
Maestria en el ESADE MBA
Diplomados en GK Institute Management

Desarrollo Profesional:
Catedratico: UNAM, UIA, UIC, UDEM, ITESM, EBC
Gerente de RH: Sheramex Banamex, Grupo Orion

Empresas que he creado:

Business Factory Global Institute

DIDESA Dinamismo y Desarrollo de empresas
CAPSE Consultores en Administracion de Personal
EDUCONSULTORES Consultores en Educacion

HE AGREGADO VALOR EN CORPORATIVOS:

MH PROYECTOS, PALACIO DE HIERRO, CEMEX, PEPSICO,
ORION, ITESM, PULSAR, REFORMA, EL NORTE, DICO,
NAFIN, VITRO, SENDA EXPRESS, UNIMIN, Etc.

Luis Lamas Maupomeé

INnstructor

LIBROS QUE HE ESCRITO:

ABC de Meta Ads para ATRAER mas Lead’s
(Facebook + Instagram + WhatsApp)

ABC para capacitadores,

ABC para incrementar ventas,

ABC para generar Lead’s,

ABC para vendedores consultivos,

ABC para lograr una relacion de pareja estable,
A la caza de un empleo.



He agregado valor a través de mis libros

Luis
EINER
Maupome
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TRAIN FOR TRAINERS

LUIS ANTONIO
LAMAS MAUPOME

ABC de una relacion estable

ABC PARA CAPACITADORES EN PYME s ABC_para incrementar ABC DE UNA RELACION ESTABLE ABC Para Generar Lead 's:

H H BASE A GESTION POR Ventas: ABC incrementar ventas Y DURADERA: ABC de una Facebook Business + Crm
Autor de varios libros R : e ,
COMPETENCIAS: TRAIN FOR para PYME s (Spanish Edition) relacion estable (Spanish Edition)  Hubspot = Lead s
SO b r‘e CO m pete N Cla S TRAINERS de Luis Antonio Lamas Maupomeé de Luis Antonio Lamas Maupomeé y de Luis Antonio Lamas Maupome
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5 (Facebook + Instagram + WhatsApp)
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ABC para cazar
un empleo




—

N

¢Por qué te

inscribiste?




Si uno de los dos, En una relacidon de pareja
NO €S

competente...
las probabilidades
del divorcio se “Conjunto de conocimientos,

I destrgzas, comportamientos ""
elevan! S i y actitudes que necesita una i
— persona para ser eficiente en p
Cotnelanms habilidades una amplia gama de labores™

COMPETENCIA

Actitudes

Las competencias se adquieren a través de la capacitacion



¢Como se perciben las competencias de nuestra pareja?

habitual o especificaante una situacion

( Manerade conducirse de manera '
determinada

Capacidad para |
desempenar cierta tarea
fisica omental

posee sobreuntemao area
especifica

-Conoclmi nt Atributos o cualidades
‘ delindividuo que lo

( Informacion que una persona J

Capacidad y disposicion caracterizan en su forma
para el buendesempeno o de ser y determinan su
ejercicio de unatarea, personalidad
Proceso o negocio. -

L.Antoinettee, D. Lepsinger, Richard. The Artan science of Competency Models

¢ES APTO o NO ES APTO?

Las competencias se adquieren a traves de |la capacitacion



V

bles

?

¢ Cuales competencias son visibles y cuales son invisibles?
ETENCIAS?

s S ' Conocimientos
Visible | Habilidades
Actitudes

(Facil
de dentificar)

g — . . )_ .
- s . .- — Y AR \ - v . -\ﬁlma---

No visible
(Dificil
de identificar)

Aeenclas

Las competencias se adquieren a través de la capacitacion



iLas personas, que no se actualizan,
se sentiran rebasadas v seran incompetentes!

Por lo tanto: jUsted ES o NO ES competente!

2Qué es una COMPETENCIA?
¢Quieres
Mmantenerte CONOCIMIENTOS
o & ,
actualizado 2
para seguir §
siendo ACTITUDES
competente?

Una persona es competente, cuando tiene los conocimientos, habilidades

destrezas y valores, los pone en practica, con una
actitud mental positiva y obtiene los resultados tal y como se esperaba.

Solo te puedes actualizar a través de la capacitacion



i Te sientes
actualizado?

¢En qué porcentaje?
25%
50%
75%
100%

¢Quiénes se han sentido asi?

DISPOSITIVOS

F/ =
BUSQUEDA DE
INFORMACION

CREAR . . ; ;

Cmam@% MATERIALES i spo Hpg ~upg

rv : If—]

I.L‘ . "ﬁ ~ Creati | Social || Cientifica || Tecnolégica|| Critica || Colaborativa

Solo te puedes actualizar a través de la capacitacidn constante




éiCual es la brecha?

Una Vision del Futuro

Lo que PUEDE SER

Entre lo que
ERES 1
Y
lo que Desafio
PUEDES LLEGAR
A SER «‘
iCoOmo te '
Presente Lo que ES

visualizas?




Entre lo que hoy Metodologia Inbound

dia estas
Iogrando Y lo ATRAER CONVERTIR CERRAR DELEITAR

gue puedes

llegar a lograr :
scconocidoch Leads Promotores

AT RA E R Blog Llamadas a la accion Email Eventos
Palabras Clave Formularios Herramientas Smart Content
Redes Sociales Paginas de destino Workflows Redes Sociales
CONVERTIR
CERRAR
DELEITAR



El analisis debe ser
Inherente en cada
cosa que haces con
tu estrategia de
Inbound.



DISRUPCION TECNOLOGICA para ATRAER
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for businesses

Meta

21 anos evolucionando sus estrategias para ATRAER



Poseen 30% de la INFO
Poblacion mundial

8,200
millones

30% => 2,460

millones *

*Al registrarse pidieron:
Foto, nombre, fecha de
nacimiento, teléfono
celular, correo, Pais, etc.

NUEVOS HABITOS DE CONSUMO

facebook business

Nacieron para crear

redes sociales
(SOCIABILIZAR)

Pero al conectar
Oferta con Demanda
las convirtieron en
BUSINESS
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@ WhatsApp Business

L4 V L= VLA VN .

i FACILITAN QUE LES COMPREMOS!



ANUNCIANTES
pagan S por
despertar el

integ%@@

VISION de Mark Zuckerberg
LOS ANUNCIOS SURGEN

Conectate con otras personas y con lo que te interesa en

las tecnologias de Meta para que tu mundo sea tuyo.

GENERA

Meta desarrolla tecnologias que ayudan a las
personas a conectarse, encontrar
comunidades y hacer crecer sus negocios.

VENDER Vs FACILITAR LA COMPRA



mgﬂi?'less Suite Cuenta publicitaria BF Global Institute (12020694... ¥ Ejemplo Real B8 Ultimos 28 dias: 1jul 2024 - 28jul 2024 ¥

Giuliana Rios Nu...

- Resumen de contenido () Facebook v
Meta .
Business Suite €) Resumen de contenido G E N E RA Lea d s mmm) Desglose: Organico/anuncios W
Planificador Todo Reels Videos En vivo Publicaciones Historias
EJ Contenido Alcance @ Reproducciones de 3 segundos @  Reproducciones de 1minuto @  Interaccionesconelcor” ~ide
L] L] L] >
. n 94.6 mil + s11%| 2.6 Mil o 72 175 1 7159 1.9 mil + 735,

Un cliente

D Mensajes U

- 20 mil
Centro de clientes... * Desglose de alcance @
. H ) 1 de jul - 28 de ju
- i i Impactos de los anuncios
Monetizacion
Total
) Anuncios 10 mil 94,638 1 s1.1%
Q Buscar De contenido organico
> mil 658 | 09%
{@} Configuracion
0 De anuncios
7 Ayuda 1 dejul 6 dejul 11 de jul 16 de jul 21 de jul 26 de jul 94,258 1 2%

VENDER Vs FACILITAR LA COMPRA



HABITOS DE CONSUMO

iDESPIERTA EL INTERES Y

——— FACILITA LA COMPRA!

INSTAGRAM
FOR
[BUSINESS

Nombres, edades, intereses, hobbies, Pais, Region,

amistades, Cédigo Postal, Etc.
@ WhatsApp Business

Poseen 30% de la INFO

Poblacion mundial

VENDER Vs FACILITAR LA COMPRA



Pagina de Fans
Fan Page

Punto
de
arranque

facebook.com




Configuracion de
la pagina

Conceptos
basicos

Perfil personal

PERFIL DE FB

T S N S

« Muestra cuenta persona

de FB.

Perfil de empresa

PAGINA DE FB
(FAN PAGE)

. F’dginu de FB de nuestro
negc:::i::r.

« Los perfiles personales de FB

crean la Fan Pages.

« El creador de una Fan Page es

andnimo.

CUENTA
PU_BLICITARIA

+ Plataforma donde
creamos anuncios
profesionales para FB, IG y
WA.

» Todas las personas que
tienen un perfil de FB
tienen una cuenta
publicitaria,

« La cuenta publicitaria no
se compra, ni se descarga.



facebook.com

C & facebook.com 6 W IasN0Og:
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e Buscar amigos

v Mas recientes

. Guardado

F oS Me gusta (J Comentar & Compartir
——

» Eventos \ Escribe un comentano :1 &)

T
Presona Fooer para publicw

Q Actividad publicitaria reciente

Administrador de anuncios
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0 Q Buscar en Facebook ] 28 &) Buscaramigos % © B

facebook.com

Rafa Ca Conversaciones en grupo

4+  Crear nuevo grupo

CEINNER recom

Paginas

[1}, Me gusta () Comentar & Compartir

venios -
k . EsCribe un cometng - K &
-

Presanas Feder para pablicar

Actividad publicitaria reciente

Administrador de anuncios




“ @& tacebook.compages/Peatagoryatcparelsbookmarks 6O B! 0¢:
facebook.com  KfIEEEEEEE @ & @ oo 8 O & 0
Paginas
9 ° Sugerencias para ti

Crear nueva
pagina

+ Crcg nueva pagina

©) Meta Business Suite

0 Descubrir

1b Piginas que te gustan

& Invitaciones < Comunidad
& Educacion

A GG porsonas les gusty 2 Dagna

Wb Me qusta




NOMBRE
de la
nueva
pagina

“— C & facebook.com/pagasicreation?ref_typeciaunch_paint

00

Pagras « Crear ung phains

Crear una pagina

Tu pagina es el lugar donde las persenas
obtienen mas informacion sobre ti
Asequrate de que tenga toda la
informacion que puedan necesitar

Nombre de la ::\."’girx'l (etdigatorno)

3 o nombre de ty NAGOCIO. MNTO U O

NN UNo quo axplaue de Qud 1rata la papina Mis
nlormeckon

Categoria (obligatonio)

NN (A Calegone cus mant by descrba

Presentacidn {opcional)

Vista previa para computadaras

Publicaciones

Deulles

Informacton

Seguidores

Fotos Videos

P

Publicaciones

Més «




# facebook.comipagas/creation/ raf_typeslaunch_paint o B T % 5 0O * i

b& H® oo & o0

Phgiras » Jraar gna piging Wista previa para camputadaras u :
Crear una pagina

N O m b re Tu pagina es el lugar donde a3 personas

obtienan mas informacion sobre ti.
Asegurale de que tenga toda la
informacién que pusdsan necesitar.

Mombng o la plging |£:I il |

Clavar Comgarny 2.0/

& gl il da b 1rana la pebgine. M

Categora |obligatona)

ngraia la SRlegana cus meoar b desirEa

Catego rlla Presentacian sopcanall
Clever Company 2.0

Eunlica DIodEmans 1o gup hatas Publicaciones Ilarraciin Seguidores Falas Widaag fds =

Detalles Publicaciones 2 Filtras




Nombre

Categoria

= o # taceboak.comipapesicreationfred_typaslaunch_paint
Hagros « LTRET Una pssgins

Crear una pagina

Tu pagina es el lugar donde las personas
ohtignen mas informacion sobre ti.

Asegurale de que tendga toda la
infarmacidn que puadan necesitar.

Moimbne o la pdging (o b o]

Clewar Camparny 2.0 o

Vg il nombre o= by NegOCin. Marca W nan Fac0n, |
i WD ol i Ao ok Trate la pagine. ki

Cotenoria (oblkga oo

aiUCaCion

Sitig wab de educacion
Bienes raices

Hastauranta

Publicacianes

Lzpica rmvEments b gue hetes

Detalles
i e pAGIS i |

Vista previa para camputadaras

Infarmacidin

Clever Company 2.0

Seguidores Falas Widaos Mlds =

Publicaciones

* 5 0@ !

iH o »

& O

Filtras
—h




& facehook.comipapes/creatiany?red_typeelaunch_paint o B R Og

& c
99 oo 8

Pahgicas » Srear una péaing Vista previa para computadaras |.._.'| :
Crear una pagina

N O m b re Tu pagina as el lugar donde las perscnas
obtianan mas informacion sobre ti.
fsegurale de que tendga toda la
informacidn que puadan necesitar

Sl o 1 pgand D0 bl o]

Clewar Company 2.0 o

el nombre g ) negooin, Merca W oian Zann, ¢
Dl LD Gl anplgiil da gud Trata la pagine. M

k

wanege i (ohkgabanic

Categoric ! s

Publicidadjmarketing *

R ————— Clever Company 2.0

Presentacion {opcionall
3 Piiblicacianes Inlarracada Segiidares Falas WVidaos M= =

Detalles Publicaciones 2 Filtros

Crear paging

&8 . X
Al crear uny paging, acepbas e PolE o de pagiras,

[
DL el TGS




& facobook.comipages/creationy?ref_typeciaunch_paint h % B
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Pagings + Crest und pdgig Vista previa para computadoras &G O

Crear una pagina

N O m b re Tu pagina es el lugar donde las persenas
obtienen mas informacion sobre ti

Asegurate de que tenga toda la
I informacion que puedan necesitar

o noamiine 92 tu NEGOCIO. Marca @ OrganiZacion «

S ung Gue eeplgue de Gud Trale la pagne Mis

Categoria(s)

Sitio web do educacion X

Publicidad/marketing X

4

NUEEA (8 cHlegne Gus mear [s destr Ba

D e S C r | p C | (’) n cOuuenes somos" £0ué hacemnos? (Qué C|e\ler Company 2'0

problema resolvemos y cdmo lo :Quienes somos? ;Qué hacemos? ;Qué problema resolvemos y como lo resolvemos?

resoivemosy
Publicaciones Informacian Seguidares Fatos Videos Mas «
] e 12qu r.q
AL Srmar una paGIng, aceptas [ ol oax e pigiras, E’J‘
QIUDUS ¥ aenios



Nombre
+

Categoria(s)

+

Descripcion
+
Crear pagina

& tacehook.comipages/creatian@ed_typeslaunch_paint % B I » 5 0O * i
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.
00 oo 8

Phairms =« Cresr ung pigice Vista previa para computadaras L-] :
Crear una pagina

Tu pagina es el lugar donde las perscnas
ohtianen mas informacion sobre ti,
Asegurale de que tenga toda la
infarmacidn que pusdan necesitar

o nombre de by negocio, m 3 i Dol Fa0kin, o
ml LS Que ssplgui de Sue Trale la gegne. Mes
niormacicr

g foblgatonc

Sitio web oo educacitn X

Publicidad/marketing

I EA |A SRlEgenA aus manr B desinBa

r.ﬂumnas ;I:nrnt:s’l-’ 2Qué hacemos? ;ud CIE\"EI' Cﬂmpﬂny 2'“

problerma resolvemas y ebmo lo Luiends somosT (Qud hacemasT ;Qué problema resolvemos y comd |o resolvamos?
resoivemos?

Publicacianes Infarmacian Seguidores Fatos Videos Mis =

Detalles Publicaciones = Filtras

Al crear uny pagira, aceptas s PolS can ce pigira,

DiLpoE § TEILCS

e




= * & facehook.comipagesicreatian?red_typeslaunch_paint o« B ! % S O :
a ﬂ .

!E @ & U
Paso 1 de B Wista previa para computadaras L.J :

Terminar de configurar tu
pagina

iListol Creaste Clewer Company 2.0
Ahora agrega mas delalles para que las
personas puedan conectarse coniigo.

Contacto

Hiamerg de taléfono

Lorreo elecironico

Ubleacidn CIE\"EI" Cﬂmpﬂny 2.“

Auienes somesT (Qud hacemosT (Qué problema resolvemos vy comda o resolvemos?

Direccidn
Publicacianes Infarmacian Seguidares Fatos Videos Mis -
Estado de la pagina: aceptable
En comparacion con pamnas similares oon
muicha interaccian. . . i
Detalles Publicaciones 5 Filtras
Anterior Siguiente E'



& tacebook.comjpapesicreatianf?red_typeelaunch_paint o B T »H 0O * i

ba # o & U

Paso 1de & ) Wista previa para computadaras = O
Terminar de configurar tu

pagina

iLista! Creaste Clever Company 2.0

Ahora agrega rmas delalles para que las

personas puedan conectarse contigo.

Cdigo postal
L]
Horario y—-
Inferma a las persanas el horario del lugar,

@ Harario no dispanibhe

MO AT i Do

D Sigmpre abiero
£l ugar esid abiams las 34 hovas, todes los dias

Clever Company 2.0

{:} Ahiprta en horas concratas . . ) .
sLuienes somosT (Qus hacemosT ;Qué problema resalvemos y coma o resolvemos?

Publicacianes Infarmacian Seguidares Fatos Videos Mis =
Estado de la pagina: aceptable
En comparation cin pamnes similares con
mucha imeraccian. . , _
. Detalles Publicaciones 5 Filtras
Anteriar Siguiente E'

-




Horario

¢~ & facebook.comipagas/creation/?rot typasiaunch_paint

Lunes

Martes

Miércoles

Viernes

Sabado

Domingo

Horario seleccionado
© l‘ ot . (3 cierre
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00:16
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00:45
01:00 - (O cierre
0118
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02:00 3 {:j‘ Cierre
0215
02:30 - (O Cierre
02:45
03:00
03:16

03:30

[ - 4

m




